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Entrevista

Conlavenia

-Un personaje admi-
rado.

-Muchos y siempre cerca-
nos. Mis padres en la vi-
da, Luis en el taller, José
Comesana en el deporte,
el arte de Maria Alonso o
Rafa Dieguez o la geniali-
dad de Simus Dolche.

-Un recuerdo de tu ni-
nez.

-Veranos en la zona del Al-
garve, el taller del bisabue-
lo, camino a casay las ca-
rreras de bicis.

-Una aficion.

-Deportes de resistencia y
lamontana.

-Tu cancion.

-Cualquier cancion en plan
guateque de ladécadade
los 60.

-Una pelicula.

-Las primeras para mayo-
res que entendi: "El Golpe”
0 "La Gran Evasion', entre
otras.

-De pequeiio queria
ser.

-Empresario.

composiciones precocinadas
por fabricantes, es algo que
no me gusta hacer. Siempre
trabajamos a medida y con
modelos personalizados.

-¢Quéhaaportado vues-
tra familia al sector?

-Tanto mi tatarabuelo, que
es el inico que no he vivido
personalmente, como mi bis-
abuelo, mi padre y yo, creo
queaportamostrabajoy per-
severancia. Esficil caerenla
tentacion de ahorrar en tiem-
posoenmateria prima. Sica-
dadiacedesun poco, acabas
siendo unomas. Hay que es-
tarahiyjamashacerlascosas
mal. No es facil mantenerse
tanto tiempo y muchos me-
nos mejorar lo que te ante-
cede, sobre todo en los tiem-
pos que corren. Parami, es
un orgullo llevar 18 afos en
ésto y estar a pleno rendi-
miento, poder contar nues-

"

uiero hacer
eneldia a dialo
que hicieron mis
antepasados, bien
las cosas,

e intentar aportar
mds de lo que
rectbo”

tra historia en primera per-
sona, compartir taller con
mi padre, saber que ha esta-
do conmibisabuelo desdelos
13 anos, tener herramientay
facturas del ano 1903 de mi
tatarabuelo o conservar co-
mo almacén el taller pione-
ro dela calle Pino. Estas son
cosasquemedanidentidady
un profundorespeto. Intento

hacer lo que en su momento
hicieron ellosy siempre apor-
tarmasdelo querecibo. En-
riquecer el nombre, no explo-
tarlo ni manipularlo.
-¢Galiciamarcatenden-
cia en esta disciplina?
-Ahora, delamanodelamo-
da, empezamos a estar mas
abiertosa Europa. Es posible
que en unos afios seamos re-
ferencia. Hay comunidades
con mas tradicion estética
que la gallega. Pero hemos
aprendido y estamos recu-
perado el tiempo perdido.
-¢Como definiriasu tra-
bajo y proyecto?
-Cercano. Megustaatendera
lagente personalmente en un
ambiente distendido. Yo no
soy decorador, tengo un gran
respeto alosverdaderos pro-
fesionales del sector. Si hay
una persona que se identifica
con lo que hago, puesle digo

lo que yo haria en su lugar.
Creoquelaclave de mitraba-
jo es ser un buen puente en-
tre nuestro taller y la tienda.
También intento expresarme
yhacer cosas diferentes enla
ciudad. Mi ninabonita es el
escaparate de Urzaiz, siem-
pre me han dado alegriasy
muy buenas criticas.
-¢Cudles son sus cuali-
dades mas destacadas?
-Tanto en obras abiertas al
publico como en obra priva-
da, destacan los acabados y
la durabilidad de las piezas
que hacemos y disefiamos y
la “calidad accesible”.
-¢Hacia donde va?

-A nivel de particulares nos
movemos sobre todo por Ga-
licia, mas centrados en Vigo.
Pero anivel profesionales, to-
camos astilleros en Inglate-
rra, grandes firmas de moda
y en el sector hostelero nos

desplazamos portoda Espa-
na. Lasgrandesinstalaciones
son como la féormula 1 para
los neumaticos. No hay mejor
testde calidad queel que pa-
sas paraunamultinacional y
no haymejor pruebade resis-
tenciaque el transito intenso
deunlocal abierto al ptblico.
-¢Unrecorrido de su ca-
rrera hasta ahora?

-Empecé con 17 afios en el ta-
ller de mi padre con los em-
pleados que también traba-

"Me gusta

atender a la gente
personalmente

en un ambiente
distendido y ser
puente entre el
taller y la tiendan”

NLANDIN

jaron con mi bisabuelo en
el mitico taller de calle Pi-
no. Tras 5 anos en el tallery
otros 8 combinando tallery
latienda de Velazquez More-
no-2, mecentré enestatlti-
maparadarleformaamima-
nera de ver la empresa. Tras
definirme profesionalmente,
hago cambiosenlaslineasde
las colecciones y en la ima-
gen. Tuve la fortuna de que
mi padre me apoye. Estra-
tegia, expansion, tecnologia,
nuevasfirmas, estilosy mate-
riales...todo evolucion6 hasta
hoy que seguimos avanzan-
do con la nuevisima tienda
de Velazquez Moreno, 8 yun
nuevo taller, donde mi padre
sigue al pié del canén como
siempre, ayudandome. Sin €l
ysinlos profesionales del ta-
ller, muchas de mis ideas o
proyectos hubieran quedado
por el camino.
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“Trato de enriquecer el nombre

de la empresa, no explotarlo”

Raul Lamarca.

Rantl Lamarca empez6 como 17 afios en el taller. Atras quedaba el dia que su
padre, cuando él contaba diez afos, le confesara todos los secretos del mundo
de la tapiceria y decoracion. Ahora, tras haber conseguido comvertir el apelli-
do en toda una referencia del sector, Rail Lamarca apuesta por nuevos hori-
zontes, trabajando para astilleros ingleses, grandes marcas de moda o el sec-

tor hostelero, sin abandonar a sus clientes dia a dia.

REDACCION. VGO
vidaad@atlantico.net

-¢Como se inicio en el
mundo de la tapiceria?
‘Tras acabarlaselectividady
tener todas las opciones pa-
ra elegir, me decidi por el ta-
ller familiar. Siendo un cha-
val, queria ser un aprendiz a
laantigua. Mipadrenomelo
puso facil, supongo que para
asegurarse de que notomara
el camino mas facil en esta
profesion. Recuerdo la sen-
sacion de querer trabajar en
eltaller familiar desde que un
dia, cuando yo contaba con
10 612 anos, mipadre me ex-
plico orgulloso como “casa-
ban” todos los dibujos de la
telaen un sof. Y asi empecé
en el taller con la sensacion
de saber que me iba aretirar
en este trabajo. Siempre me
gusto eso que dicen los ma-

_JV LANDIN

— ores: “Tlevo en esto desde pe-

PERFIL

-Nombre completo.

-RaulLamarcaSanchez.

Vigo,20deagostode 1979.

-Definanse como persona.

-Maniatico, tenaz, ordenado,
trabajador y deportista.

-Unlugarenel que perderse.

-LosPicos de Europa.

-Unobjetodedeseo.

-Cochesy motosclasicas.

queiiito”.

-¢En vuestro caso, éla
decoracion es una se-
nade identidad?

-Se puede decir que cadauno
tieneunestiloyeseestilo pue-
de ser tu identidad. Aunque
hay veces que te ves obligado
a abandonarlo. Yo diria que
como buque insignianuestra
marca tiene la calidad pero
siempre escapando del lu-
jo. Las cosas bien hechas no
tienen porqué ser lujosas ni
sofisticadas, o al menos, no
parecerlo. Nuestro estilo es
actual, los materiales natu-
rales tienen siempre un espe-
cial protagonismo: madera,
linoy algodén. Asicomolos
elementos auténticos, yasean
por diferentes o por antiguos,
porque aportan la persona-
lidad que busco. Tirar de ca-
talogo de importaciéon o de



